
8 Börsen-Zeitung Nr. 102 Mittwoch, 31. Mai 2023Sonderbeilage

Erklärtes Ziel der Politik ist es, Wohnraum 

macht es mehr als ein Fünftel ihrer Er

haben auch bei Immobilienbesitzern zu 

Wert ihrer Immobilie erhalten wollen, 

dern auch um sich als Gestalter des Wan

Kräfte bündeln 

zu bündeln und die unterschiedlichen 

Zusammen mit der Finanz Informatik 

Umfeld der Zentralen Immobilienmarkt-

Gesamte Kundenreise im Blick
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Gemeinscha liche Lösungen im Verbund schaffen
Marktführerschaft behaupten – Sparkassen im Immobiliengeschäft stärken – Steigenden regulatorischen Anforderungen begegnen

-

-

-

-

dies Unternehmen und die Gesellschaft 
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tionen, so sind es heute insbesondere die 

1. Rollout der neuen Banksteuerung:
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Geschätzter Praxispartner
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ser bundesweite Flächenrollout stellte für 

Innerhalb kürzester Zeit mussten alle fach-
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2. Industrialisiert in den Betrieb der 
Zukunft:
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betrieblicher Prozesse, unter anderem 
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kassen und weiteren Partnern die standar-

Transformation der Arbeitswelt
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Einige Beispiele:
  

 

 

Corona-Soforthilfen, der Girokonto-
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wird es für die Mitarbeitenden einfacher, 
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Unternehmen muss man sich kontinuier-
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Folgende Kernthemen rücken für uns 
zunehmend in den Fokus:
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Zusammenarbeitsmodelle innerhalb des 
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Veränderung als Chance begreifen und nutzen
Partnerschaft als Geschäftsmodell – Wie Zusammenarbeit in der Sparkassen-Finanzgruppe stark macht
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Vorsitzender der 
ftsführung 

SV-Gruppe 

Sascha Girth

Sprecher der 
Geschäftsführung 
der S-Servicepart-
ner Deutschland 
GmbH

Energieausweise geben Auskunft über die Energieeffizienz eines Gebäudes. Zukünftig könnten die Daten
elektronisch ausgelesen und ausgewertet werden.
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Wir glauben an die 

Digitalisierung und 

Vernetzung sowie an 

die Arbeitsteilung und 

Spezialisierung in der 

Sparkassen-Finanz-

gruppe. Deshalb 

arbeiten wir an der 

Marktfolge der nächs-

ten Generation.

Die ist einfach und 

industriell.

Nicht nur auf Fach-
ebene erleben wir eine 
Transformation, 
sondern auch im 
Arbeitsleben und in 
der internen Zusam-
menarbeit. Der 
Berufsalltag hat sich 
auch in der Bank-
Marktfolge in den 
vergangenen Jahren 
deutlich spürbar 
verändert. 

Das Immobilienge
schä$ birgt seit jeher 
enormes Cross-Sel
ling-Potenzial. Über 
den gesamten Lebens

lus einer Immobi
lie bieten sich viele 
Ansatzpunkte für eine 
langjährige Kunden
bindung.


